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Cilem prace je objasnit zptisoby a techniky prodeje na trzich typu B2B a jejich
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Ostatni pripominky k praci

Autor si stanovil pomérné naroéné téma a cil. Teoretickou ¢ast prace hodnoti oponent kladné po strance
struktury, obsahu i rozsahu. Vytvati tak dostate¢ny zaklad pro aplikaci t&chto znalosti na konkrétni podnik.




Prestoze je podnik utajeny, je stru¢n¢ ale rovnéz dostatecné predstaven a to predev§im po strance zaméfeni a
jeho marketingového mixu. Celkove je prakticka ¢ast metodicky spravné a na zakladé provedenych posouzeni i
kvantitativnich analyz dochdzi autor k pfinosnym zaveérim S realnymi doporucenimi.

Lze konstatovat, ze prace spliiuje cile, které si klade v tvodu. Diplomovou praci hodnotim jako velice zdatilou a
doporucuji ji k obhajobé.

Otazky a naméty k obhajobé

Oponent poklada tuto otazku:
Co Vs vedlo k vybéru pravé tohoto odvétvi a konkrétniho podniku?

Zavéreéné hodnoceni

Praci doporuéuji k obhajobé.
Tuto diplomovou praci navrhuji hodnotit zndmkou: vyborné
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