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ANOTACE

Tato bakalaiské prace popisuje problematiku zahranicniho obchodu v Ceské republice,
konkrétne se zameéruje na alternativni zpiisoby financovani podniku, které jsou poskytovany
Ceskych firmam jak statnimi institucemi, tak soukromymi sektory, aby uspéli na zahranicnich
trzich. Ddle se prdce zabyva komparaci tiech nejvétsich bank v Ceské republice — Komercni
banky, a.s., Ceské sporitelny, a.s. a CSOB, a.s.

KLiCOVA SLOvVA
Zahranicni obchod, exportni tivéry, Komercni banka, a.s., Ceskd sporitelna, a.s., CSOB, a.s.,

forfaiting, faktoring, proexportni politika

TITLE

Alternative forms of company financing

ANNOTATION

This bachelor work describes the issues of foreign trade in the Czech Republic, specifically
focusing on alternative forms of company financing, which are provided by Czech companies
to government agencies and private sectors to succeed in foreign markets. The thesis deals
with the comparison of the three largest banks in the Czech Republic - Komercni banka, a.s.,
Ceska sporitelna, a.s. and CSOB, a.s.

KEYWORDS

Foreign trade, export loans, Komercni banka, as, Ceskad sporitelna, a.s., CSOB, a.s,
forfaiting, factoring, export promotion policy.
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Uvop

Zahrani¢ni obchod je vyznamnou soucasti kazdé ekonomiky a vyznamnou roli hraje i pro
Ceskou republiku. Prosazovani exportnich firem na zahraniénich trzich je hlavnim ukolem
proexportni politiky statu. Od roku 1990 ceské exportni firmy neustdle rostou, vyviji se a

dokazou se vyrovnat zahrani¢ni konkurenci.

Nejvyznamnéj§im pramyslovym odvétvim pro Ceskou republiku se stava automobilovy
prumysl, ktery zatim nepocitil vyrazny ttlum soucasnou hospodaiskou krizi. V soucasné dob¢
piisobi na mnoho trzich na zapadé od Ceské republiky a snaZi se expandovat i na vychod,

zejména do Ruska a Ciny.

Je ale i mnoha exportnich ¢eskych podnikt, které by se radi prosadili se svymi vyrobky na
trhu, nicméné¢ nemohou konkurovat svym obchodnim rivalim, nebot’ nemaji dostatecné

finan¢ni zdroje.

Proto je exportérim nabidnuta mnoha moznosti podpory vyvozu, at’ uz se jedna o samotné
financovani vyroby produktii, nachazeni zahrani¢nich obchodnich partnert, bankovni zaruky
za jejich zévazky v ptipad¢ jejich neschopnosti splacet nebo pojisténi proti rizikiim vyvozu.
Vsechny tyto podpiirné ¢innosti, zajistované bankami, finan¢nimi institucemi a pojistovnami,
umoziuji, aby obstéali se svymi vyrobky a sluzbami na zahrani¢nim trhu a byli silngj$i nez

jejich konkurence.

Mezi nejvyznamnéjsi podpory vyvozu patii forfaiting, faktoring, iveéry na podporu vyroby
produkti pro vyvoz, ale také pojistné produkty jako jsou pojisténi dodavatelského tvéru,

pojisténi prospekce zahranicnich trhli a mnoho dalSich.

Pokud se jedna o exportni financovani, hlavnimi spole¢nostmi, podporovanymi statem
jsou Ceskéa exportni banka, a.s., Exportni garanéni a pojistovaci spole¢nost, a.s. a agentura
Czech Trade. Dale by nemély byt opomenuty bankovni produkty od komercnich bank, které

nabizeji také Sirokou nabidku financovani.

Podniky jsou také vystaveny mnohym mezindrodné obchodnim rizikiim, jakymi jsou
teritorialni riziko, nestabilita politiky a ekonomiky vyvozniho statu, kurzovym vykyviim mén
a dalSim. Pfed vSemi témito riziky mezinarodniho obchodu se ale firmy mohou do jisté miry

pojistit u ptisluSnych instituci a zmensit tak velké financni ztraty v ptipadé naplnéni rizik.

V prvni ¢asti prace budou uvedeny financni instituce, které podporuji ceské exportéry a

budou definovany jejich prostiedky, jak této podpory dosahuji. Zarovein budou popsany
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bankovni produkty soukromych bank, zejména, které napomdhaji exportovani zbozi

podnikateld.

V druhé casti prace bude provedena komparace produkti vybranych soukromych bank.
Pro vétsi piehlednost jsou vybrany tii nejvétsi banky v Ceské republice, a to Komeréni banka,
a.s., CSOB, a.s. a Ceska spofitelna a.s. V zavéru prace je vypracovana analyza Ceské exportni

banky, a.s., kterd je zamétena na poplatky klicovych produkti pro exportni financovani.

Cilem bakalarské prace je zhodnoceni moZnosti financovani ¢eského exportu, zjiSténi
vyhod s nimi spojenymi pro podnikatelské subjekty a soucasné vyuziti bankovnich

produktii na bankovnim trhu pro financovani exportu Ceské republiky.
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1 EXPORTNI UVERY

Ceské banky se snazi poskytovat Seskym exportérim co nejsirsi $kalu bankovnich
produkt, které by jim napomadhaly, aby uspéli na zahrani¢nich trzich a odpovidaly
podminkam uzavfenych kontrakti. Tyto produkty jsou doplinovany o informace o

zahrani¢nich podnicich, vyhledavani potencionélnich klientd pro exporty v zahranici a dalsi.

1.1 Druhy exportnich avéru

Pro vétsi pochopeni problematiky exportniho financovani podnikd budou v nésledujici
kapitole stru¢n¢ definovany druhy exportnich uvért, které napoméhaji pii vyvozu a patii do

alternativniho financovani.
Dodavatelsky tvér

,,Dodavatelsky uver poskytuje exportér zahranicnimu odberateli. Podminky uvéru jsou
vetsinou sjednany v prislusné smlouve (kupni, o dilo apod.) v ramci platebni podminky. Jenom
vyjimecné mohou byt mezi firmami s dlouhodobymi stabilnimi obchodnimi vztahy uzavirana
ramcovd platebni ujedndni na urcitou dobu (napv. na rok), ve kterych se urcuji podminky

uveru poskytovaného s dodavkami zbozi v daném obdobi. “ [2]

V ramci mezinarodniho obchodu jsou ale rozliSovany jesté tzv. vyvozni dodavatelsky
uver, ktery poskytuje exportér kupujicimu prostfednictvim sménky. Tento druh je zaloZen na
vydani sménky exportérem kupujicimu, kterou musi akceptovat a financujici banka pak tuto

sménku, po dodéani zboZi ¢i sluzeb, mlize od exportéra odkoupit.[8]

Vyvozni exportni Gavér

v

V tomto piipadé se jedna spise o dlouhodobéjsi uvéry, kdy banka dodavatele poskytne
bonitni bance nebo pfimo odbérateli uvér za predpokladu, ze tato banka bude rucit za
ptipadnd rizika.[8]

Exportni predfinancovani

Napomaha ceskému vyvozci s pocatecnimi ndklady spojenymi s realizaci dodavek pro
zahrani¢ni klienty. Jsou to naptiklad néklady spojené s ndkupem materialu, surovin, riiznych
komponentli, potfebnych na vyrobu, ndklady spojené s piedzasobovanim nebo rezijni
naklady. Tento druh exportniho uvéru se vyuziva, pokud vyvozce chce presvédcit odbératele,

ze je schopen v dané kvalité a mnozstvi splnit dodavku smluveného zbozi.[2]
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Negocia¢ni uvér

Negociacni uvér je poskytovan na principu klasického eskontniho uvéru, kde vystupuje
negociacni banka, kterd zajiSt'uje, Ze ob¢ strany splni svoje zdvazky. Dovozce pfedem zajisti
eskont sménky pro zahrani¢niho partnera, kterou vystavuje dovozce na vyvozce. Dalo by se
fici, ze sménka v tomto piipad¢ slouzi jako platebni nastroj.

Tento typ uvéru se pouziva predevsim pii prvnim obchodovani vyvozce a odbératele nebo
u jednorazovych projektl, kde by se obchodni styk mél zajistit proti ptipadnym rizikiim.[11]

., Zakladnim instrumentem negociacniho uveru je poverovaci list (Commercial letter of
credit). Negociacni banka se povérovacim listem obraci na vyvozce a informuje ho, Ze se na
Zadost dovozce zavazuje odkoupit jim vystavenou smeénku za predpokladu, Ze vyvozce splni

podminky stanovené v povérovacim listu. “ [16]
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2 ALTERNATIVNI FORMY FINANCOVANI PODNIKU

Alternativni formy financovani se poprvé objevily v pribéhu 60. let ne severoamerickém
trhu. Smyslem téchto netradi¢nich metod pro podnikatelské subjekty je predevsim uvolnéni ¢i
ziskani finan¢nich zdrojii pro rozvoj jejich dalSich aktivit, ovliviiovani likvidity podniku a
urychleni penéZznich tokt. Existuji tfi hlavni formy alternativniho financovani - faktoring,

forfaiting a leasing. Kazdy z nich bude podrobné popsan v nasledujicim textu.[10]

2.1 Faktoring

Tato metoda vznikla na pocatku Sedesatych let minulého stoleti. Obecné lze fict, Ze
faktoring je pfedem smluveny odkup kratkodobych pohledavek tzv. faktorem od dodavatele,
kterému tyto pohledavky vznikly. Splatnost pohledavky musi byt mezi 30 - 90 dny (n¢kdy je

povoleno az 180 dni).

Faktorem vétSinou byvaji velké finanéni instituce a spolupracuji v mezinarodnich fetézcich
s dalsimi faktorovymi spole¢nostmi. Piikladem takovéto spolecnosti je Faktors Chain

International, ovladajici vice nez 50 % obratu ve finan¢nich sluzbach.
Faktoringova smlouva

Ve faktoringové smlouvé prodéavajici poskytuje své pohledavky faktorovi a faktor jako
protisluzbu plni stanovené podminky jako naptiklad financovani obchodu, provadéni inkasa
od dluznikti, hodnoceni uvéruschopnosti apod. Odménou faktora je procentudlni podil z
fakturované ceny, jehoz vySe =zavisi na piebiranych rizikdch, poctu poskytnutych

pohledavkach, obratu dané¢ho podniku apod.[10]
Exportni faktoring

., Exportni faktoring predstavuje prodej pohledavky vyplyvajici z vyvozu zbozZi nebo sluzeb
specializované financni instituci — faktoringové spolecnosti. Tato sluzba umoziuje klientovi
odprodat své kratkodobé pohledavky, zajistit si tak své pohledavky proti riziku insolvence a

platebni neviile zahranicniho odbératele a urychlit si tok svého cash flow. " [6]

Casto se stava, ze zahrani¢ni odbératelé cht&ji poskytnout po dodavatelich tzv. otevieny

naroky.
Existuji dva zptisoby poskytovani exportniho faktoringu:

v" poskytnuti pohleddvek dvéma faktorim
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V tomto ptipadé se jedna o poskytnuti pohledavek tzv. exportnimu faktorovi a importnimu

faktorovi.

Exportni faktor sidli v zemi vyvozu a ma na starosti veskeré sluzby s pojené s faktoringem.
Importni faktor sidli v zemi dovozu a za uplatu ovéfuje bonitu odbératell, ruci za zaplaceni
pohledavek a stanovuje uvérové hranice mezi odbératelem a dodavatelem. Obé spolecnosti

spolupracuji mezi sebou v mezinarodnim fetézci.[10]
v’ PojiSténi rizik delcredere

Nékdy faktoringové spolecnosti sice piebiraji zodpovédnost za zaplaceni pohledavek od
odbératelil, nicméné riziko neplaceni si pojisti u pojistovny, sidlici v misté vyvozu a hradi ji

prislusnou ¢astku za tyto sluzby.

Podminky tohoto pojisténi se pak prenesou na svého klienta a v dob& splatnosti faktor

ziskava pohledavky od odbérateld.
Vyhody faktoringu:
v' Vysoké zajisténi splatnosti pohledavek od zahrani¢nich odbératelti
v' Zrychleni inkasa pohledavek
v' Zlepseni platebnich podminek pro odbératele a tim i ziskani silngjsi
konkurenceschopnosti
v" Ubytek administrativnich nékladi (za vymahani pohledavek, atd.)
v Prevzeti spravy pohledavek faktorem

v" Pro dodavatele znamena faktoring piedevsim zvySeni podnikové likvidity a ziskani

lepsich platebnich podminek.
Nevyhody faktoringu:
v" Naklady na faktoringovou spole¢nost
v' Jista izemni omezeni pro pouziti faktoringu

v" Importni faktor mize podnik omezovat ve vybéru odbératelti, naptiklad z ditvodu

velikosti obratu apod.

v' Faktoring je pouzivan pro pravidelné obchodovani se zahrani¢nimi odbérateli ve

vyspélych zemich.[10]
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2.2 Forfaiting

Forfaiting se vyuziva pro financovani stfednédobych a dlouhodobych pohledavek,

spojenych s vyvozem strojl, zafizeni a investi¢nich celkli o velké penézni hodnoté.

Ve forfaitingové smlouvé mezi dodavatelem a forfaiterem, kterd se uzavira pro jednotlivé
obchodni piipady o vysokych penéznich hodnotéach, forfaiter piebira veskera rizika spojena
s uvérem a nesmi postihovat dodavatele za neplaceni dluznika. Podminkou k uzavieni této
smlouvy je, aby pohledavka byla v takové form¢, aby se s ni dalo obchodovat na obchodnim
trhu.

Forfaiter, jesté pred uzavienim smlouvy, zjist'uje, jaka rizika jsou spojena s pohledavkami.
Zkouma jak dobra jméno jeho dodavatele, tak importéra. Pozaduje f4dné uhrazeni zavazku
odbératele a to vétSinou cennymi papiry jako napfiklad sménkami cizimi i1 vlastnimi
avalovanymi bankou, abstraktni bankovni zarukou, apod.[10]

Vyhody forfaitingu:

v Veskera uvérova rizika spadaji na forfaitera
v Casté ziskani az 100% financovani exportniho Gvéru.

Nevyhody forfaitingu:

v' Naklady ve formé diskontu, ktery se odvozuje od mény, ve které se obchod
uskute¢ni na mezinarodnim trhu

v' Naklady na tzv. zdvazkovou provizi (jen v ptipad€, pokud je forfaiting dohodnut
predem)

v Dalsi finan¢ni ndklady, spojené s forfaitingem.

Forfaiting umoziuje financovat i obchodni transakce, které nelze financovat z metod
béznych bank a tim rozSifuje moznosti vyvozcl. Déle jim poskytuje az 100 % financovani
exportniho uvéru, coz zvysuje rychlost inkasa. Tato forma financovani je velmi diskrétni a

nenarusuje zddnym zpiisobem obchodni vztahy mezi prodavajicim a kupujicim.[10]
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3 PROEXPORTNI POLITIKA STATU

Proexportni politikou statu se kazdy stat snazi o regulaci vnéjSich ekonomickych
vztahtl, o ovliviliovani struktury a objemu realizace zahrani¢niho obchodu. Stat také musi Celit
dvéma hlavnim principiim — ochranéfstvi a svobody obchodu a neustale je zohlediiovat a najit

mezi nimi uréitou rovnovahu.

Kazda proexportni politika statu se odviji od situace, kterd panuje v dané¢ zemi.
Nejvice ovliviiuje situaci politika statu, kterd rozhoduje o zakonech, normach, vyhlaskach
apod. a velmi silné tim ovliviiuje zahrani¢ni obchod. Stat také nékdy nerovnocenné zachézi se
stejnym zbozim z riznych zemi, coz je nekdy povazovéano za diskriminaci vici ostatnim

statim. [12]

Proexportni politiku 1ze tedy shrnout jako ,,souhrn aktivit statu, kterymi cilené piisobi
na zahranicni obchod své zeme. V zavislosti na hospodarskou a socialni situaci na daném
teritoriu bude toto pusobeni zaméreno liberalnéji ¢i protekcionisticteji. DiileZitost zahranicné
obchodni politiky pro urcitou zemi ovliviiuje mira zavislosti ekonomiky na zahranicnim

obchode. Jejim cilem je ovliviiovat tyto procesy[4]. "

3.1 Nastroje proexportni politiky

V nasledujicim textu budou popsany jednotlivé nastroje proexportni politiky, kterymi jsou

autonomni a smluvni prostiedky a administrativné€ — pravni nastroje.
Autonomni a smluvni prostiedky

Autonomnimi prostfedky se stat snazi zamezit dovozu nékterych vyrobki ze zahranic¢i
na domaci trh. Cilem je potlacit zahrani¢ni konkurenci, ktera byva casto siln¢jsi nez domaci
podniky. V proexportni politice jsou rozliSovany pasivni autonomni prosttedky a to napf. cla,
kvantitativni restrikce, licenéni zafizeni apod. a aktivni autonomni prostiedky, které
ptedstavuji podporu vyvozu pomoci statnich garanci avért, statni avéry nebo dalsi prostfedky
podporujici vyvoz.

Smluvni prostiedky se pouzivaji v mnohostrannych a dvoustrannych obchodnich vztazich,

kam patii obchodni smlouvy, platebni dohody, dohody o védeckotechnické spolupraci aj. [12]
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Administrativné - pravni nastroje

Kazda zem¢ vydava zakony, vyhlasky, dekrety a nafizeni, kterymi ovliviiuji zahranicné -
obchodni politiku. Piikladem takovych to zakonu je Obchodni zdkonik, ktery pfimo piisobi na
zahrani¢ni obchod. Jsou ale 1 zdkony, které plisobi nepfimou cestou jako je ménovy zakon

zemé, zakon o spole¢nostech, celni, danovy zédkon apod.

Patfi sem také normy, které musi podniky dodrzovat pii uvedeni vyrobku na trh a které
vydava Cesky tifad normaliza¢ni. V soudasné dob& se musi zohlediiovat i normy v ramci
Evropské unie, o kterych probiha jednani s jednotlivymi zemémi. Ceskou republiku zastupuje

Cesky uiad normalizaéni. [12]
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4 INSTITUCE, ZAJISTUJICi PROEXPORTNI POLITIKU V CESKE

REPUBLICE

Aby byla efektivné zajisténa proexportni politika v daném statu, zfizuji se rizné instituce,
na kter¢ se podniky mohou obratit jak s finanénimi problémy, tak s poskytnutim
poradenskym sluzeb. Jednou s organizaci pro finanéni podporu &eskych exportérii je Ceska
exportni banka, a.s., kterd poskytuje Sirokou skdlu exportnich a jinych Gvéria. Jejim tzkym
partnerem je Exportni garancni a pojistovaci spolecnost, a.s., které zajistuje pojisténi proti
piipadnym obchodnim rizikiim, spojenymi s kontrakty se zahrani¢nimi partnery ceskych
exportérii. Dal$imi institucemi jsou Ministerstvo primyslu a obchodu a agentura Czech

Trade, které také hojné pfispivaji k rozvoji ¢eské proexportni politiky.

4.1 Ceska exportni banka
Zakladni udaje o bance

Ceské exportni banka (dale jen CEB) vznikla v roce 1. 3. 1995 zapisem do obchodniho
rejstiiku a od té doby se stala nedilnou soucasti bankovniho systému. Je to specializovana
bankovni instituce, kterd je pifimo a nepiimo ovlivilovana stdtem. Jejim poslanim je pomahat
ceskym exportérim, aby uspéli na zahranic¢nich trzich a ziskali stejné podminky jako jejich
konkurence. Je soucasti proexportni politiky statu a jejim tkolem je pfedevSim poskytovani
exportnich uvért a jiné ¢innosti s nimi spojenymi.[10]

Jeji snahou je poskytovat takové sluzby, které jsou bézn€ na bankovnim trhu nedosazitelné
a napomohou ¢eskym vyvozcim. Jeji ¢innost se fidi zdkonem ¢. 58/1995 Sb., o pojistovani a
financovani vyvozu se statni podporou a dal§imi ptedpisy upravujici jeji specifickou ¢innost,
dale zdkonem ¢. 21/1992 Sb., o bankach, ve znéni pozd¢jsich piedpist, a dal§imi zvlastnimi

predpisy upravujicimi bankovnictvi.[10]

Soucasné dobé je vyse zakladniho kapitalu Ceské exportni banky 4 mld. K&. Dale vlastni
150 ks kmenovych akcii na jméno v zaknihované podobé ve jmenovité hodnoté 10 mil. K¢ a
2500 ks kmenovych akcii na jméno v zaknihované podobé ve jmenovité hodnoté 1 mil. K¢.
Jejimi akcionafi jsou stat, ktery vlastni 80 % akcii, ¢imZ jsou Ministerstvo financi,
Ministerstvo primyslu a obchodu, Ministerstvo zahrani¢nich véci a Ministerstvo zeméedélstvi.

Zbylych 20 % akcii vlastni spole¢nost EGAP.

Ceska exportni banka se skladd ze tfi organti — predstavenstva, vykonného vedeni a

dozor¢i rady. [10]
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4.1.1  Produkty poskytované Ceskou exportni bankou, a.s.

Ceska exportni banka, a.s. nabizi Sirokou $kalu exportnich uvéri. Jejich zakladni
podminkou je vznikld zahrani¢ni smlouva mezi vyvozcem a odbératelem, fadné pojisténi
tohoto obchodniho vztahu, zadatel o Givér nesmi byt v konkurznim fizeni, nesmi mit zadné
nevyfesené zavazky vici statu a podil ¢eského producenta z celkové hodnoty zbozi ¢i sluzeb
musi €init pies 50 %. Pokud splituje vSechny tyto stanovené podminky je vhodnym klientem

pro poskytnuti exportniho tvéru.[10]

Nabidka téchto uvéru je opravdu Sirokd, proto jsou vybrany pouze klicové produkty, které

nejvice souviseji s exportnim financovanim. Patii sem:
v" Uvér na financovani vyroby pro vyvoz

v Pfimy vyvozni dodavatelsky uvér

<\

Ptimy vyvozni odbératelsky tver

Odkup pohledéavek z akreditivii bez postihu

AN

Odkup vyvoznich pohledavek s pojisténim bez postihu

\

Doprovodné finanéni sluzby.

Uvér na financovani vyroby pro vyvoz

Tento uvér je zaméfen na financovani nakladl, spojenymi s realizaci dodavek pro

zahrani¢niho kupujiciho. Pod témito néklady jsou predstavovany:

v' Néklady, spojené s nakupem surovin, materialu a ostatnich komponentti ur¢enych k

vyrobé a provozu

v Naklady na materialové pfedzasobeni

v" Rezijni naklady

v Néklady, spojené s vyplacenim mezd, thradou socialniho a zdravotniho pojisténi
apod.

v Naéklady na investice, které slozi pro vyrobu a provoz.

Lze tento uvér pojmout jako kratkodoby nebo dlouhodoby. Pokud se rozhodneme pro
kratkodobou variantu uvéru, jeho délka splatnosti je 2 roky a nejvys$si hranice véru je do

85 % hodnoty dohodnutého kontraktu o vyvozu.
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V ptipad¢ dlouhodobé varianty se uvér fidi pravidly OECD. Splatnost ¢ini 2 roky a

nejvyS$$i mozna hranice uvéru je 75 % hodnoty dohodnutého kontraktu o vyvozu. [13]
Piimy vyvozni dodavatelsky tvér

Pomahé4 ¢eskym vyvozciim profinancovat pohledavky viigi zahrani¢nim kupujicim. Uvér
je poskytnut bud’ kratkodobé na nejdéle 2 roky, nebo dlouhodobé na vice nez dva roky.
V ptipad€ kratkodobého trvani Gvéru je vyse uvéru do 100 % hodnoty smlouvy o vyvozu,
urokova sazba je na bazi pohyblivé urokové sazby a vyvozce musi byt pojistény u spole¢nosti

EGAP proti rizikim.

U dlouhodobého trvani se uvér fidi pravidly OECD. Nejvyssi moznd hodnota uvéru
dosahuje do 85 % hodnoty smlouvy o vyvozu. Urokova mira je v tomto piipadé fixni. CEB
ale vyzaduje na vyvozci 15% akontaci. I zde se samoziejmé vyZaduje po vyvozci pojiSténi

proti rizikiim.[13]
Piimy vyvozni odbératelsky tvér
Umoznuje Ceskym dovozciim uskutecnit prodej vétsiho objemu dodavek pro zahrani¢niho

kupujiciho. Jako v ostatnich ptipadech je i zde mozné poskytovat uvér jako kratkodoby —

s trvanim splatnosti nejdéle dva roky, a dlouhodoby — déle nez dva roky.

U kratkodobého je vyse uvéru do 100 % hodnoty z dohodnuté smlouvy o vyvozu a
urokova sazba je pohybliva. V piipadé dlouhodobé formy tvéru je vySe stanovena do 85 %
hodnoty smlouvy o vyvozu, banka pozaduje 15 % akontaci a urokova sazba je bud'to fixni
CIRR nebo jeji ekvivalent miiZze byt zvolen na bazi pohyblivé sazby LIBOR a EURIBOR

(coZ jsou urokové sazby dané Ceskou narodni bankou).[13]
Odkup pohledavek z akreditivii bez postihu

V tomto pfipad¢ se jednd o urcity druh forfaitingu, kde se provadi odkup pohledavky
vyvozce, ktera neni doposud splacena a vyplyva z platebniho nastroje dokumentarniho

akreditivu. Neni zde Zadny zpétny postih pro toho, kde pohledavku prodava.

Tato pohledavka musi byt uvedena v hlavnich svétovych ménach, piipadné v ceskych
korunach. Minimdlni vySe pohledavky je mezi 100 000 € do 200 000 €. Maximalni doba

zbytkové splatnosti odkupovanych pohledavek €ini 5 let, minimalni 60 dni.

Urokova mira je zde fixni a ¥idi se referen¢ni sazbou typu LIBOR, EURIBOR apod. Vyse

financovani ¢ini do 100 % smlouvy o vyvozu. [13]
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Odkup vyvoznich pohledavek s pojiSténim bez postihu

I zde se jednd o odkup dosud nesplacenych pohledavek vyvozce, kde jsou ale navic
pojistény proti riziku nesplaceni pohledavky zdivodi teritoridlnich nebo trzné
nezajistitelnych komerc¢nich rizik. Neplati zde Zzadny zpétny postih vyvozce za prodani

pohledavek.

Pohledavky se uvadéji v hlavnich svétovych ménach. Maximalni zbytkova splatnost
pohledavky je 5 let, minimalni pak 90 dni. I u tohoto produktu plati financovani do 100 %

hodnoty smlouvy o vyvozu. [13]
Doprovodné finané¢ni sluzby

Pod doprovodnymi financnimi sluZzbami jsou piedev§im mysleny dokumentarni platby,
které zabezpecuji exportérovi dohled nad dosud nesplacenym zbozim aZz po jeho splaceni

prostiednictvim dokumentd.
Jedna se dva druhy dokumentti a to:
Dokumentarni akreditiv

Dokumentarni akreditiv je pisemny platebni dokument, ve kterém se banka na zadost
klienta zavazuje k zaplaceni piijemci akreditivu stanovenou ¢astku pifijemeci a to za podminky,

ze ptijemce ptredlozi fadné dokumenty akreditivu a ve stanovené 1huté. [13]

Lze si tedy pod dokumentarnim akreditivem ptedstavit urCity pisemny zévazek banky,
ktera vystavuje akreditiv podle pokynt klienta urcité osobé a vytvari tak urcité plnéni, ale jen
za podminky, pokud tato osoba splituje podminky akreditivu stanovené piikazcem do urcité

doby.
Dokumentarni inkaso

Dokumentarni inkaso je urCity druh platebniho styku v zahrani¢né obchodnich vztazich,
kdy zbozi poptipadé¢ obchodni dokumenty jsou vydavany jen za podminek, Ze zbozi je zcela
zaplaceno nebo jsou vydany finanéni dokumenty, popiipadé€ jsou splnény dalsi jiné podminky
vyvozce. [13]

Tento druh platebniho instrumentu funguje pouze tehdy, pokud ptikazce vyda piikaz své
bance, aby ona sama nebo prostiednictvim jiné banky, kterou povéfi, vyzadovala urcité
finanéni plnéni od jiného subjektu. Nicméné v tomto piipadné uz banka nepiebira

zodpovédnost za provedeni plnéni jako je tomu u dokumentarniho akreditivu.[5]
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4.2 Exportni garancni a pojiSt’ovaci spole¢nost, a.s.

Exportni garanéni a pojiStovaci spolecnost, a.s. (dale jen EGAP) vznikla roku 1992 jako
uvérova pojistovna, kterd poskytuje vyvozciim a bankam ochranu pied riziky, spojenymi
s nezaplacenim z komer¢nich ¢i teritorialnich diivodt nebo pted riziky zptisobenymi trznimi
nezajisSténymi komerénimi riziky. V dnesni dobé je neodmyslitelnou soucasti proexportni
politiky Ceské republiky. Spolecnost je vlastnéna statem, tudiz pojisténi je realizovano se

statni podporou v souladu se zdkonem ¢.58/1995 Sb. [12]

4.2.1  Produkty spole¢nosti EGAP

Produkty spole¢nosti EGAP jsou velmi rozsahlé, proto jsou vybrany pouze kliCové

produkty, které souviseji s exportnim financovanim, kterymi jsou [14]:
v' Pojisténi kratkodobého vyvozniho dodavatelského uvéru
v Pojisténi vyvozniho odbératelského tivéru
v Pojisténi potvrzeného akreditivu
v" Pojisténi avéru na piedexportni financovani
v' Pojisténi bankovnich zaruk vystavenych v souvislosti s exportnim kontraktem.
Pojisténi kratkodobého vyvozniho dodavatelského tivéru

Tento pojistni produkt kryje celou skalu teritoridlnich a trzné€ nezajistitelnych komercnich
rizik nezaplaceni zahrani¢nim odbératelem. Mezi komeréni rizika jsou fazena vSeobecnou
neschopnost splaceni svych zavazkli odbératelem, teritoridlnimi riziky jsou rozumény
administrativni rozhodnuti statu, které brani odbérateli zaplatit své zavazky vici dovozci.
Maximalni délka uvéru je 24 meésicli, pojistné se plati pfedem a pojisténym je vyvozce zbozi

¢i sluzeb. [14]

., V¥Se pojistného zavisi na objemu vyvozu, sjednanych platebnich podminkach, zpiisobu
zajisteni plateb, hodnoceni charakteru a rizikovosti dovozce, hodnoceni rizikovosti zemé nebo
teritorii souvisejicich s plnénim smlouvy o vyvozu a na vysi spoluucasti. ““ [14]

Pojisténi vyvozniho odbératelského uvéru

,, Pojisteni odbératelskych uveéri se tyka uverii poskytnutych bankou vyvozce zahranicnimu
kupujicimu nebo jeho bance na dobu delsi nez 1 rok. Pojisteni kryje riziko splaceni

pohledavek z poskytnutych odbératelskych uveru. “[14] Toto pojisténi tedy chrani financujici
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banku pted rizikem nezaplaceni pohleddvek zahrani¢nim odbératelem nebo jeho bankou,

kter¢ zapficinily teritorialni nebo komercni rizika.
Pojisténi potvrzeného akreditivu

Akreditivem se rozumi dokument, kterym se banka zahrani¢niho dovozce zavazuje za
zavazky, které maji byt uhrazeny vyvozci. ,, Pojistenym je tedy potvrzujici banka vyvozce
proti riziku majetkové ujmy v disledku celkového nebo castecného nezaplaceni podle

podminek potvrzeného dokumentarniho akreditivu. ““ [14]

,, Toto pojisténi kryje jak komercni, tak teritorialni (politicka) rizika souvisejici se
zahranicni bankou, ktera vystavila akreditiv. Pojisténi potvrzeného akreditivu je vyuzivano

pouze ve velmi malém rozsahu.* [33]
Pojisténi Givéru na predexportni financovani

Predexportnim uvérem je rozumén uvér, ktery poskytuje banka vyvozci na financovani
vyrobki, uréenych pro vyvoz, poptipadé¢ pokud ma banka dobré zkusSenosti s klientem,
poskytuje tento uvér i na investice, spojené s potiebami vyroby. EGAP tedy v tomto piipadé
nabizi pojistny produkt, ktery kryje nesplaceni tohoto Gvéru z diivodu nenaplnéni smlouvy o
vyvozu ze strany vyvozce nebo neschopnost vyvozce vyrobit zbozi ¢i poskytnout sluzbu pro

zahrani¢niho odbératele. [14]
Pojisténi bankovnich zaruk vystavenych v souvislosti s exportnim kontraktem

Bankovni zaruka je chapéna jako zavazek banky vici beneficientovi vyplacenim penézni
castky podle dohodnutych podminek zaruky. Bankovni zaruka je vystavena na zaklade

pozadavku vyvozce v souvislosti se smlouvou o vyvozu.
Pojisténym je tedy banka, kterd se pojistuje proti rizikiim neopravnéného Cerpani zaruky

nebo opravnéného Cerpani beneficientem, v jehoz prospéch je zaruka vystavena. [14]

4.3 Ministerstvo primyslu a obchodu CR

Ministerstvo primyslu a obchodu CR (dale jen MPO je Gstfednim organem statni spravy,
ktery se zabyva ¢innostmi, souvisejicimi s proexportni politikou, priimyslovou a energetickou
politikou, tvorbou jednotné surovinové politiky a vyuzivani nerostného bohatstvi, podporou
podnikani malych a stiednich podnikii, atd. a je za tyto ¢innosti zcela zodpovédné spolu

s Ministerstvem zahrani¢nichvéci (dale jen MZV). [15]

MPO také tidi n¢které organizace, do kterych patii [15]:
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AN

\

v

Ceska obchodni inspekce

Puncovni trad

Utad pro technickou normalizaci, metrologii a statni zkusebnictvi
Statni energetickd inspekce

Cesky ufad pro zkouseni zbrani a steliva

Agentura pro podporu podnikéni a investic CzechInvest

Ceska agentura na podporu obchodu CzechTrade

Cesky metrologicky institut

Statni vyzkumny ustav materialu, Statni vyzkumny tstav

Sprava sluzeb Ministerstva primyslu a obchodu.

4.3.1 Kompetence MPO v zahrani¢ni politice

Mezi hlavni ¢innosti, které provadi MPO, aby podpotila zahrani¢ni obchod CR, patii:

v

v

MPO vyuzivdi mnoho aktivnich podptrnych prostiedkii zahrani¢niho obchodu Ceské

Dulezita je také podpora Ceskych podnikli na mezinarodnich veletrzich a vystavach a to

Dale MPO podporuje vyznamné kontrakty, zakazky a investicni zaméry spolecnych

Koordinace proexportni politiky vii€i ostatnim statim
Sjednavani dvoustrannych a mnohostrannych dohod v oblasti ekonomiky

Cinnosti, spojené se spolupraci s integracnimi celky a mezinarodnimi

organizacemi, napf. EU, ESVO, WTO aj.
Licen¢ni rezimy, které se uplatituji v hospodaiskych stycich se zahrani¢im

Posuzovani dumpingovych vyrobkt a uskutecnéni opatfeni ohledn¢ dovozu

takovych to vyrobkii.

republiky, kterymi se snazi podpofit ¢esky vyvoz malych a stfednich podniki a dosahnout
jimi jejich vy3si konkurenceschopnosti. Uzce spolupracuje i s jinymi s organizacemi jakymi

jsou MZV, zastupitelské trady nebo jejich obchodné - ekonomickymi useky.

jak v oblasti poradenské a konzultacni, tak finan¢ni, kde MPO napf. nahradi naklady na

vystaveni stanku apod.

podnikli a napoméha vyhledat obchodni partnery ¢eskym firmam. [12]
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4.4 Czech Trade

Agentura Czech Trade, zabyvajici se prevazné vyhledavanim ¢eskych obchodnich partnert
pro zahrani¢ni klienty a napomahanim tak ceskym exportériim uspét na zahrani¢nim trhu, je

vladni instituci patiici Ministerstvu primyslu a obchodu CR, ktera vznikla v roce 1997.

Nicméné vyhledavani zahrani¢nich partnerti neni jedina sluzba, kterou Czech Trade
nabizi. Vedle toho mohou ¢esti exportéti vyuzit i dalSich sluzeb jako naptiklad prizkumu na
zahranicnim trhu, ovéfeni bonity zahrani¢éniho obchodnika, organizovani pocatecnich
obchodnich jednani apod. Déle se Czech Trade snazi o vzdélavani podnikatelti v oblasti
evropskych norem a standardii v podobé zpoplatnéného poradenstvi a kurzi. Existuji
samoziejmeé 1 sluzby, které jsou bezplatné. Jedna se zejména o shromazd’ovani informaci o
obchodnich pfilezitostech. Tyto informace agentura Cerpa z vetejnych oficialnich zdrojt a to
naptiklad z generalnich konzulati nebo z OSN apod. a nasledné tyto informace zvetejituje na

svych webovych strankéch.

Lze tedy fici, Ze agentura Czech Trade poskytuje svym klientim poradenské, informacni a

podptrné sluzby, které¢ jsou bud zpoplatnéné, nebo bezplatné a slouzi k podpote vyvozu

vvvvvv

Cile agentury Ize shrnout do n¢kolik nasledujicich boda[17]:
v" Poskytovat ¢eskym firmam $pi¢kovy servis, které nabizeji firmam zemé EU
v" Prosazovat profesionalni pfistup k zdkaznikovi
v' Individudlni fe$eni podle piani zakazniki, budovat dlouhodobé partnerstvi s klienty

v' Usilovat, aby znaCka agentury pomohla k uspéchim klienti Czech Trade

v zahrani¢i a tim spolecné s nimi budovat vyborné jméno ¢eského exportu.
Nyni budou struéné¢ uvedeny produkty, které poskytuje agentura Czech Trade. Tyto
produkty se déli do tii ¢asti.
4.4.1 Individualni podpora v zahranici

Agentura nabizi Sirokou Skalu poradenskych sluzeb, které lze ptizptsobit individudlnim
pozadavkiim klienta. Vyplyva to zejména z jejich bohatych zkuSenosti a védomosti co se tyce
podminek, které panuji na zahrani¢nich trzich a je schopna vytvorit pevné zazemi pro své

klienty. [17]
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Mezi produkty pro individudlni zahrani¢ni podporu patii [17]:

v

AN

\

v

Prizkum trhu

Oveéreni zajmu o nabizeny produkt

Zjisteni technickych prekazek vstupu na zahranicni trh
Konkrétni informace o zalozeni spolecnosti

Kontakty a informace z veletrhit a vystav

Prezentace ceské firmy v zahranici

Direkt mailing

Sluzby podle individualniho zadani.

4.4.2  Vzdélavani pro exportéry

V tomto ptipad€ probihaji prostfednictvim agentury vzdélavaci programy ceskych firem,

kde jsou probirany problémy zahrani¢niho obchodu, legislativni pfekazky, nové poznatky v

postupech a problémy se zapojovanim podnikii do vnitinich a vnéjSich trhti. Déle se tyto

programy orientuji na dovednostni a jazykové tréninky. VSechny akce samoziejmé tidi

kvalifikovani lektoti. Programy tedy mohou probihat jako workshopy, seminafe, konference,

prednasky nebo jako individualni tréninky. [17]

Mezi stale programy agentury patii [17]:

v

v

v

Individualni tréninky ve firmdch
Cyklus ,, Uspésna exportni praxe

Distancni e-learningovy program ,, Internacional Trade Specialist .

Posledni ¢asti déleni produkti agentury jsou exportni informace, které obsahuji [17]:

v

v

AR NEEEN

\

Vyhledéavani obchodnich kontaktli v zahranic¢i z databazi Czech Trade
Zjisténi bonity firmy

Konzultaéni dny s fediteli zahrani¢nich kancelafi Czech Trade
Obchodni ptilezitosti a poptavky

Informace o trendech a vetfejnych zakazkach

Elektronické zasilani informaci

Euroservis pro exportéry
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v Exportni klub Czech Trade
v Databaze internetovych adres
v" Businessinfo

v" Realizace programu pro malé a stfedni podniky marketing.
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5 FINANCNi PODPORA EXPORTU, POSKYTOVANA SOUKROMYM

SEKTOREM

Nejen Ceska exportni banka se snazi napomahat deskych podnikatelim ve financovani
vyvozu jejich vyrobki a sluzeb, ale 1 mensi komer¢ni banky se snazi nabizet bankovni uvéry,
které jim pomdahaji uspét na mezindrodnich trzich. Tyto sluzby poskytuje napiiklad Komeréni
banka, CSOB, Ceska spofitelna, UniCredit Bank, ING Bank, Ceskoslovenska obchodni
banka, a.s., LBBW Bank, a.s., Volksbank CZ a mnoho dalSich.

Prace se nyni bude zabyvat tfemi nejvétsimi konkurenty Ceské exportni banky, a to
Komeréni bankou, a.s., CSOB, a.s. a Ceskou spofitelnou. Jejich produkty budou podrobné

popsany a zhodnoceny.

5.1 Komer¢ni banka, a.s.

Komer¢ni banka je univerzalni bankou, kterd je sou€asti skupiny Société Générale a patii
do popiedi na bankovnim trhu v Ceské republice. Tato banka byla zaloZena v roce 1990 jako
statni instituce, nicméné¢ o dva roky pozdéji, v roce 1992, se stala akciovou spolecnosti a
doslo tedy k jeji privatizaci. Od svého zalozeni Komer¢ni banka koduje své cenné papiry na

Burze cennych papirti v Praze a v M-systému.

Od fijna 2001 Komer¢ni banka rozvinula svoji ¢innost o retailové bankovnictvi, ¢imz
dosahla vyznamné pozice ve skupiné Société Générale a je tak nejvétsi financni skupinou

Vv eurozone.

V soucasné dob¢ tato instituce nabizi Siroky vybér bankovnich produktl, kterymi jsou
napiiklad investi¢ni financovani, retailové a podnikové sluzby, penzijni pojisténi, stavebni

spoteni, faktoring nebo spotiebitelské uveéry a pojisténi a jiné. [19]
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Prehled Cistych ziskl z dvérti Komercni
banky
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360 000 K¢ -
355000 K& -
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Obrazek 1: Prehled Cistych ziski z uvért Komeréni banky
Zdroj: Viastni zpracovani dle dat [34], [35], [36]

Na predchazejicim obrazku 1 je vidéna uspésnost Komeréni banky v oblasti poskytovani
uveéra malym podniklim a podnikateliim za obdobi 2008-2010. Z obrazku 1 je patrné, ze v
obdobi hospodaiské krize, kterd se objevila béhem roku 2009, rostl zajem o podnikatelské

uveéry.

Pocet klientu v sektoru Podnikatelé a
malé firmy od r. 2004

265 -
264 264

263

264 -
263 -

262 -
261 261

261 A M pocet klientQ
260

260 -+

259 -+

258 -
2004 2005 2006 2007 2008 2009

Obrazek 2: Pocet klientli v sektoru Podnikatelé a malé firmy od r. 2004
Zdroj: Vlastni zpracovani dle dat [36]

Dalsi obrazek 2 udava, kolik klientd v oblasti malého podnikéani vlastni Komeréni banka
od roku 2004. Hranice poctu klientll se pohybuje okolo 260, coz vypovida o vérnosti klientd

Komer¢ni banky a tim 1 o jejich kvalitnich sluzbach.
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Objem avérl pro malé podniky a
podnikatele od r. 2009
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Obrizek 3: Objem uvéri pro malé podniky a podnikatele od r. 2009
Zdroj: Vlastni zpracovani dle dat [36]

Na tomto poslednim obrazku 3 je zfejmé, ze zajem o podnikatelské tivéry v oblasti malého
podnikani u Komer¢ni banky, a.s. neustdle roste. Vroce 2011 se castka poskytnutych
finan¢nich prostfedkli vysplhala na 27,8 mld. K¢.

5.1.1  Produkty, poskytované Komer¢éni bankou, a.s

Eskontni bankovni uvér

Prvnim bankovnim produktem Komeréni banky, a.s. je eskontni vér, ktery umoziuje
podnikateliim, ktefi jsou opravnény podnikat na tzemi Ceské republiky, financovat

pohledavky z obchodniho styku, at’ uz v tuzemsku nebo ze zahraniéi.
Podminky eskontu jsou:
v Sménka musi byt splacena pfi splatnosti

v Pokud by dos$lo k vymahani o nezaplaceni pohledavky, tyka se jen zadatele o

eskont.

Déle musi Zadatel spliiovat tyto Obchodni podminky Komeréni banky, kde se piijima;ji

pouze sménky [20]:
v’ Obchodni
v’ Od klientit Komercéni banky

v’ Jen denni (fixni)

V' Se zbytkovou dobou splatnosti zpravidla 1 aZ 12 mésicii
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v Znéjici na castku minimalné 100 000 K¢ (u zahranicnich Minimdlné na ekvivalent

100 000 K¢)

v’ Tuzemské — opatiené dolozkou zbavujici majitele (banku) povinnosti zabezpecit

protest pro neplaceni

v’ Zahranicni a tuzemské v eurech — opatrené efektivni dolozkou v pripadé, Ze ména

uvedena na smence je odlisnda od meény platebniho mista.

V ptipadé, ze dojde k nezaplaceni sménecné ¢astky v den splatnosti akceptantem, je banka

opravnéna zatizit zadatele o eskont o tuto ¢astku. [20]
Poplatky eskontniho uvéru

Za eskontni uvér je zadateli uctovan poplatek podle sazebniku Komercni banky aktualné
v dobé, kdy je tvér poskytovan. Jedna se o nevratny poplatek, ktery je placen ve forme srazky

ze sménecné sumy pti eskontu.

Uroky jsou Giétovany metodou 365/360 dntl, kde se pogitaji ode dne zapodeti eskontu az po
den platebni. U zahrani¢nich eskonti mohou byt u¢tovany jesté tzv. odmeény Komeréni banky,
kdy jsou vycisleny podle aktudlniho Sazebniku, dale poplatky DHL, inkasni vylohy

zahrani¢ni banky nebo ptipadné naklady spojené s protestem. [20]

Exportni odbératelsky tGvér

Exportni odbératelsky uvér se poskytuje zahrani¢nimu odbérateli prostfednictvim banky
exportéra a to az do vyse 85 % z ceny pohledavky, ve vyjimecnych ptipadech az do 100 %
z ceny pohledavky a slouzi k financovéani vyvozu ptevazné ¢eského zbozi a sluzeb.

Uvér mize byt naplnén az po dodani sjednanych dodavek nebo po vykonani sluzeb,
pricemz vSechny podminky kontraktu jsou dohodnuty v pfislusné smlouvé. Tento produkt je
pojiStén u spolecnosti EGAP az do vyse 95 % poskytnutého uvéru, kde 5 % castky hradi

Komer¢ni banka. Polovina této ¢astky se pak pfendsi na exportéra.[20]

Komer¢ni banka dale poskytne uvér ve vysi 85 % zahrani¢niho kontraktu, kdy 15 % musi

odbératel zaplatit predem. Pravidla pro poskytnuti avéru jsou [20]:
v' exportér je FO nebo PO se sidlem v Ceské republice
v' v projektu musi byt obsazen podil dodavek ¢eského pivodu

v" rozbor produktu odbératele a exportéra musi plné vyhovovat podminkam
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v’ avér nesmi slouzit k drobnému financovani spotfebniho zbozi nebo k zemédélskym

vyrobkim.

Exportni uvér je pro lepsi predstavu zobrazen na nésledujicim obrazku 4:

& »
+ *

CESKY VYROBCE . KUPUJICI (DLUZNIK)
- — -
——

-‘V
= o NAPR. BANKA
EGAP ——— KOMERCNIBANKA ——— KUPUJICIHO
(RUCITEL)

Obrazek 4: Exportni odbératelsky aver
Zdroj: [20]

v 1 — Obchodni kontrakt
v' 2 Zdruka (zajisténi)
v’ 3— Uvérovd smlouva
V' 4—Smlouva o realizaci financovani
v’ 5 — Pojisténi uivérového rizika
Uzavirané smlouvy pri poskytnuti exportniho tvéru [20]:
v" Obchodni kontrakt mezi vyvozcem a zahrani¢nim kupujicim
v Smlouva o zaji$téni Gvéru mezi zahraniénim kupujicim a jeho rugitelem
v" Uvérova smlouva mezi KB (véfitelem) a zahraniénim kupujicim (dluznikem)

v" Smlouva o realizaci financovani obchodniho pifipadu mezi KB a vyvozcem

(zavazek vyvozce splnit povinnosti vici KB)
v' Pojistna smlouva mezi KB (pojisténym) a EGAP (pojistitelem).
Vyhody exportniho uvéru [20]:

v Rychlost proplaceni pohledavky ¢eskému dodavateli
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v" Uvérovym dluznikem sestava odbératel, ptipadné jeho banka, ¢imz neni finanéné

zatiZzen exportér

v Exportér mize diky uvéru ptedlozit mimo jinych nabidek i nabidku financovani,

coz je mnohdy zohledniovano
v Snadnéj$i spoluprace na naslednych potiebach exportéra (dalsi financovani)
v" Pomoc pii vybéru zahrani¢niho odbératele pomoci analyz daného projektu.
Profinancovani exportniho dodavatelského uvéru

Tento Gvér probihd na podobném principu jako pfedchézejici exportni Gvér. Jde tedy o
poskytovani Gvéru zahrani¢nimu odbérateli exportérem, respektive bankou exportéra, za
dodané zbozi nebo sluzby. Umozni tak zahrani¢nimu odbérateli odklad jeho plateb. Za tuto

sluzbu si banka Uctuje urcity poplatek, nicméné neuplatiiuje zpétny postih na exportéra.
,, U kratkodobého dodavatelského uveéru se splatnosti do 2 let je pohleddvka exportéra

bance ve vysi 100 %, u stiednédobého a dlouhodobého dodavatelského uvéru (splatnost
uveru delsi nez 2 roky) je pohledavka postoupena bance do vyse 85 % hodnoty obchodniho
kontraktu (15 % hodnoty kontraktu musi byt uhrazeno zahranicnim kupujicim predem jako

akontace). [20]

Uvér byva pojistén pied rizikem nezaplaceni zahraniéniho odbératele spole¢nosti EGAP, a
to pojisténim typu ,Bf¢, tzv. pojisténi bankou profinancovany kratkodoby exportni
dodavatelsky Gvér a pojisténim typu ,,Cf*, coZ znamend pojisténi bankou profinancovany
sttednédoby nebo dlouhodoby exportni dodavatelsky Uvér. PojiSténi probiha mezi tfemi

ucastniky — mezi Komer¢ni bankou, exportérem a spole¢nosti EGAP. [20]
Dokumenty nezbytné pro uzavieni profinancovani exportniho
dodavatelského avéru[20]:

v Smlouva mezi exportérem a zahrani¢nim odbératelem

v Smlouva o postoupeni pohledavky exportéra bance

v Smlouva o pojisténi spole¢nosti EGAP, Komeréni banky a exportéra.
Vyhody toho uvéru jsou[20]:

v" Snizovani rizika pfi platbé ze zahranic¢i

v Rychlé proplaceni pohledavky od odbératele (Castka je pfipsana na bézny ucet

exportéra)

35



v Banka nesmi vyzadovat zp&tny postih na exportéra
v" Nezatézovani rozvahy exportéra
v Moznost nabidky odloZeni platby odbérateli
v" Naklady na odkup se mohou zahrnout do ceny zbozi
v" Odkup se mlze uskute¢nit jiz v predkontaéni fazi.
Uvér na predfinancovini exportniho dokumentarniho akreditivu

Tento produkt je urcen na financovani vydajl, spojenych s vyrobou ¢i nakupem zbozi,

slouzicich pro exportni ti¢ely a je poskytovan podnikatelim, kteti [20]:
v' Jsou opravnéni podnikat na uzemi CR a také zde vykonavaji tuto &innost
v' Uplatiiuji na uzemi CR dafiovou povinnost
v" Na zakladé pravnich ptedpist je opravnén byt piijemcem avéru.

Uvér umoziuje lépe Fidit tok finanénich prostiedki, financovani konkrétni zahraniéni
smlouvy a ziskat konkuren¢ni vyhodu mezi svymi konkurenty. Dale uvér umoziluje zjistit
naklady, spojené s kontraktem a to diky poradenskym sluzbam Komer¢ni banky. Banka také

zajist'uje kryti proti ptipadnému kurzovnimu riziku. [20]
Dokumentarni akreditiv

Dokumentarni akreditiv pfedstavuje urcity zavazek Komeréni banky zaplatit pozadovanou

¢astku po naplnéni podminek akreditivu, které ur¢uje odbératel.
Banka rozliSuje nésledujici druhy dokumentarniho akreditivu [20]:
v" Importni
v Exportni

Avizovany

AN

Potvrzeny

\

Ptevoditelny
v Revolvingovy

v’ Standby akreditiv.
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platebnim instrumentim jeji nabidky, ktery se pouziva jak v tuzemsku, tak na zahrani¢nich

trzich.

Pro uptesnéni fungovani dokumentarniho akreditivu slouzi nasledujici obrazek 5:

VYVOZCE DOVOZCE

+

BANKA VYVOZCE + BANKA DOVOZCE

Obriazek 5: Dokumentarni akreditiv
Zdroj: [20]

v’ 1 — Mezi vyvozcem (prodadvajicim) a dovozcem (kupujicim) dojde k uzavieni kupni
smlouvy (kontraktu)

v' 2 — Na zdkladé kupni smlouvy a jejich podminek pozida dovozce svou banku o

otevreni akreditivu
v’ 3a— Vyvozce odesle zbozl

V' 3b — Vyvozce shromdzdi dokumenty podle podminek akreditivu a prostrednictvim
své banky je odesle bance dovozce, kterd je zkontroluje a v pripadeé splnéni

podminek je pak preda dovozci.

v' 4 — Banka dovozce (vystavujici banka) proplati akreditiv vyvozci a zatizi ucet

dovozce [20]
Vyhody dokumentarniho akreditiva

Pro prodavajiciho:
v' Jistota, Ze obdrzi pohledavku za prodané zboZi podle akreditivnich podminek

v Vyplata za dodané zbozi je vazana na pfedem dohodnuté podminky
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v Finanéni prostfedky miize prodavajici ziskat ihned, pokud odproda pohledavku

bance

v MozZnost ruéeni svym dodavatelim kvalitnim akreditivem.

Pro kupujiciho [20]:
v Zbozi odeslano jesté pred uhrazenim finanéni ¢astky
v' Jisté omezeni obchodniho rizika
v" Nastaveni minima akreditivnich podminek
v Vyhodnéjsi cenové podminky

v' Motivace prodavajiciho dodat zbozi v dohodnutych terminech a za stanovenych

akreditivnich podminek.
Dokumentarni inkaso

Tento bankovni produkt je ur€en zejména pro obchodni vztahy, provadéné se zahrani¢nimi
partnery a je respektovan ve vét§iné zemi svéta. Dokumentarnim inkasem se rozumi platebni
instrument, ktery slouzi obéma stranam kontraktu v pfipad€, ze nechtéji obchodovat bez
zadného zajisténi, pficemz nizkd mira rizika ani nepodminiuje zadsah banky do kontraktu.

Prodavajici také nabyva dokumentarnim inkasem jistoty, Ze kupujicimu nebudou predany
predkladané dokumenty, dokud nebudou splnény inkasni podminky, které jsou obvykle v této
podobg:

v" Vydani dokladt pouze v ptipadé ptedloZeni piikazu inkasa
v Vydani dokladu v piipadé, Ze kupujici akceptuje sménku nebo bude jim vystavena
sménka vlastni.

Forfaiting

Tento druh bankovniho produktu je uren pro podnikatele, FO a PO, které maji pravo
podnikat na tizemi Ceské republiky a zarovef maji dafiovou povinnost na tomto vizemi.
Klienti, ktefi chtéji vyuzit tento typ uvéru, musi také spliiovat pfislusné pravni predpisy, které
urcuji, kdo smi byt pfijemcem uvéru.

Samotny forfaiting znamena podstoupeni budoucich pohledavek klienta, které vznikaji
z uzavienych kontraktli mezi exportérem a zahranicnim odbératelem na banku, coZ plati i u

Komer¢ni banky. Banka neuplatituje zpétny postih na pivodniho majitele. [27]
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Forfaiting u Komer¢ni banky miize probihat dvéma zptisoby [27]:
v Na riziko banky prostfednictvim avalové sménky nebo dokumentarniho akreditivu
v" Na riziko podnikatele prostiednictvim faktury nebo sménky bez bankovniho avalu.

Podstupovany jsou jak kratkodobé, tak stfednédobé a dlouhodobé pohledavky, ptfi¢emz
minimalni splatnost je 45 dni a minimalni hodnota pohledavky je 1 mil. K¢ (pfipadné stejna
hodnota v cizi mén¢). Cena za podstoupeni se odviji od bonity dluznika, charakteru, vysi a

splatnosti pohledavky a veSkeré poplatky se neodecitaji v okamziku odkupu pohledavky.[20
p p y poplatky 1 pup y
Exportni faktoring

Exportni faktoring je bankovni produkt, ktery slouzi k odkupu, financovani a spraveé
kratkodobych pohledavek Ceského exportéra, ktery vyvazi své zbozi a sluzby do zahranici.
Zbozi se tedy predd odbérateli s odlozenou splatnosti bez zddného zajisténi, nicméné pokud
by se exportér chtél chranit pfed moznymi ztrdtami spojenymi s nemoznosti odbératele
splacet pohledavku, je zde moznost pojisténi instrumentu nebo ochrana dvéma faktory, které
zajistuje Komer¢ni banka. Pokud by doSlo k nezaplaceni pohledavky, banka uhradi

exportérovi 85 % hodnoty pohledavky.

U faktoringu Komeréni banky je vyplaceno exportérovi 70 - 90% podstoupené
pohledavky. Castka, kterou odbératel musi za zboZi &i sluzbu zaplatit, musi byt splacena do

90 dna.

V ptipadé faktoringu se musi jednat o opakované transakce mezi exportérem a
odbératelem, je urcen jak obchodnim, tak vyrobnim podnikiim a ro¢ni objem pohledavek se
musi pohybovat ptes 10 mil. K¢.[7]

Uvér na investice v K¢& i cizi méné

V tomto piipadé se jedna o kratkodoby, stfednédoby i dlouhodoby uvér, ktery je
poskytovan za ti¢elem potizeni hmotného i nehmotného investicniho majetku a to az do vyse
smluvni ceny. Jsou dv€é moZnosti vyplaceni tvéru. Jedna z moznosti je jednorazova platba a
druhd je postupné vybirani uvéru. Lze také Uveér pouzit na piimou platbu na ucet
prodéavajiciho prostfednictvim predlozené¢ faktury nebo kupni smlouvy. V ojedinélych
pfipadech mize vyplatit banka c¢astku na bézny ucet klienta se zpétnou kontrolou, kdy

kontroluje, zda poskytnuté penize byly pouzity na pofizeni investi¢niho majetku.
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Urokova sazba je pohyblivd i pevna, pii¢emZ metoda uréovani Grokové sazby je
dohodnuta ve smlouvé. Splaceni uroki probiha budto mésicné nebo ctvrtletné podle

dohodnutych termint v avérové smlouvée. [20]

5.2 Ceskoslovenska obchodni banka, a.s.

Ceskoslovenska obchodni banka, a.s. (dale jen CSOB) pusobi od roku 1964 jako
univerzalni banka, sidlici v Ceské republice. Tehdy byla zaloZena statem za ti¢elem podpory
zahrani¢niho obchodu, nyni je ve vlastnictvi belgické spole¢nosti KBC Bank, ktera je soucasti

skupiny KBC. V roce 2007 ptevzala spole¢nost Investi¢ni a postovni banku.

Déle spoleénost vystupuje pod dvéma obchodnimi znatkami - CSOB a Postovni
spofitelnou, které nabizeji celou fadu produktl - retailové bankovnictvi, sluzby pro FO, pro
malé a stiedni podnikatele pojistné sluzby, kolektivni investovani a sprava majetku a dalsi

sluzby. [21]

5.2.1 Produkty poskytované CSOB, a.s.
Exportni odbératelsky uvér

Tento produkt pomédha vyvozci ziskat finanéni prostiedky za dodéani zbozi ihned po jeho
dodani. Dochazi tak k okamzité platbé a vyvozce tak mize nabidnout zahranicnimu odbérateli
dodavky na uvér, ¢imz zvysi svoji konkurenceschopnost. Také je tento uvér pojistén pred

riznymi platebnimi riziky a to i v pfipad€ vyvozu zboZzi do zemi se zvySenou mirou rizika.

Exportni odbératelsky uvér je uréen spise vyrobclim strojirenského zbozi nebo investi¢énim
celkim. Uvér mlze byt nabidnut ve vyjimecnych piipadech pfimo bance zahrani¢niho

odbératele.

Z uvéru je mozné hradit pouze 85 % celkové hodnoty kontraktu, zbytek musi odbératel
doplatit z jinych zdrojt, pfi¢emz CSOB vybérové nabizi iéelovy uvér, ktery popiipadé uhradi
tuto zbyvajici ¢ast. Tyto podminky plati zejména pro dlouhodobou formu tvéru. Existuje ale 1
forma kratkodoba, kde se uvér poskytuje na 2 roky, piicemz ¢astka kontraktu je financovéana

do 100 %.
Exportni odbératelsky uveér je poskytovan v jakékoli zahrani¢ni mén¢, nicméné nejcastéji
se vyplaci v USD a v eurech. Urokova sazba miize byt pohyblivé, kde se fidi pravidly LIBOR

a EURIBOR, coz je mezibankovni referen¢ni urokova sazba pro ptisluSnou cizi ménu nebo

pevna, odvozena od trokové sazby CIRR podle Consensu zemi OECD.
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Cerpani tvéru probihd na ucet vyvozce po prokdzani, ze dodavka byla uskutecnéna.

Splaceni jistiny a urokt je sjednano v uvéroveé smlouve se zahrani¢nim odbératelem. [21]
Dokumentarni akreditiv exportni

,,Dokumentarni akreditiv je pisemny zdvazek banky vystaveny na zaklade instrukce
kupujiciho poskytnout opravnéné osobé penézni plnéni v dohodnuté vysi, a to tehdy, kdyz
budou splneny vsechny podminky akreditivu.“ [21] Jeho vyhodou je, Ze vyvozce je ochranén

pted rizikem nezaplaceni dodavky zahrani¢nim odbératelem.

Dokumentérni akreditiv poskytuje banka i v pfipad¢, Ze vyvozce nema u banky ucet a
nabizi i klientské poradenstvi jesté pfed uzavienim kontraktu, kde se vyvozce mize poradit o

zahrani¢nich bankach, kde by mohl byt uskute¢nén akreditiv za vyhodnych podminek. [21]
Dokumentarni akreditivy, které CSOB nabizi, se déli na tyto druhy [21]:

v Avizovany akreditiv (beneficientovi je pouze oznamen bez jeho zasahu do

zéavazku)

v' Potvrzeny akreditiv (avizujici banka potvrdi akreditiv na zakladé Zadosti a tim

pro ni vznika zavazek jako pro banku vystavujici)

v Revolvingovy akreditiv (po vyCerpani ¢astky se automaticky obnovi na pocate¢ni
vysi)

v' Prevoditelny akreditiv (Ize ho pievést na jinou osobu, kterdA muze dostat

zaplaceno za dodavku zbozi)
v Standby akreditiv (zaruka ve form¢ akreditivu).

., Dokumentarni akreditivy se ridi Jednotnymi zvyklostmi a pravidly pro dokumentarni
akreditivy, revize 2007, které vydala Mezinarodni obchodni komora v PariZi jako publikaci ¢.

600.[21]
Dokumentarni inkaso exportni

Dokumentérni exportni inkaso je forma platebniho styku, ktera zajist'uje bezpec¢né splaceni
pohledavky jak ze strany vyvozce, tak zahrani¢niho odbératele. Zbozi a dokument je vydan
pouze v ptipad¢, Ze dojde ke splaceni nebo k akceptaci sménky nebo jsou splnény jiné
podminky dané vyvozcem. Zde banka vystupuje pouze jako zprostfedkovatel a umoznuje
transfer penéznich prostredkii. Dal§i vyhodou je, ze vyvozce ma pod kontrolou své zbozi,

jelikoz ho odbératel obdrzi az se splacenim pohledavky. [21]
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Podminky pro pfedani dokumentti u dokumentarniho inkasa jsou [21]:

V' Privodni dopis k dokumentiim - obstarani inkasa

V' Proti zaplaceni (D/P — documents against payment)

v’ Proti akceptaci sménky (D/A — documents against acceptance)

v’ Proti jinym vikoniim.

Revolvingovy tvér

Revolvingovy Uvér slozi pro financovani provoznich potfeb, kde predmétem financovéani

jsou zejména obézna aktiva, bonitni pohledavky a zasoby. U tohoto uvéru je velkou vyhodou

vypovédni lhita, kdy mizeme uvér ukoncit bez udani tivéru a to kdykoliv, pficemz vypovédni

doba trva v délce tiech mésicii. Revolvingovy uvér ma také jako jediny nejnizsi urokovou

sazbu, ktera se sklad4 z mezibankovni sazby mezibankovniho trhu PRIBOR a EURIBOR.

Uroky podnikatel plati jedenkrat mésiéné, pfi¢emz poplatky banka stanovuje individualng.

Vyse uvéru je regulovana podle aktudlniho stavu finan¢nich aktiv a podle pozadavki klienta.

Uvér musi byt zajistén a to napi. pohledavkami z obchodniho styku, nemovitosti, depozitem

apod.[3]

Pokud se klient opravdu rozhodne pro revolvingovy tvér, musi bance predlozit nasledujici

udaje a dokumenty [3]:

v

v

Zakladni udaje o spolecnosti
Informace o predmétu financovani

Uredné overenou kopii rozhodnuti prislusného organu o opravnéni k podnikani,

resp. dokladu prokazujiciho pravni subjektivitu

Rocni ucetni zaverky za obdobi predchozich 3 let (u spolecnosti s povinnosti auditu

ovérené auditorem), vyrocni zprdvu a zpravu auditora (jsou-li zpracovavany)
Darnova priznani za posledni 3 roky (v¢. priloh predanych Financnimu uradu)

Ekonomické vysledky za posledni mésic a odpovidajici mésic predchoziho roku v

rozsahu ucetnich vykazii (rozvaha a vykaz ziskii a ztrat)

Podnikatelsky zameér podepsany statutarnim orgdnem spolecnosti s uvedenim
charakteristiky nosnych cinnosti a dalsich vyznamnych udajii o minulém vyvoji,
stavu a perspektivach nosnych aktivit

Financni plan na dobu uvérové angazovanosti
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v' Potvrzeni o bezdluznosti wvici Financnimu uradu, Ceské spravé socialniho

zabezpeceni a prislusné zdravotni pojistovné
V' Prohldseni o vzajemnych vazbdch k jinym subjektiim
v’ Pripadné bankovni reference na spolecnost a jeji vlastniky
v Doklad o zajisténi odbytu produkce (podle charakteru produkce).
Piedexportni financovani

Ptedexportni financovani je ureno pro vyvozce, popiipad¢ vyrobce zbozi ¢i poskytovatele
sluzeb do zahrani¢i a slouzi zejména na néaklady, které jsou vynalozeny na vyrobu tohoto
zbozi na zaklad¢ uzavieni obchodniho kontraktu. Finanéni prostfedky se mohou cerpat v
prubéhu piipravy dodavky a splatky probihaji az zuhrady dodavky od zahrani¢niho
dodavatele, z Cerpani navazujicitho vyvozniho uvéru nebo z vyplaty za vyvozni pohledavku,

kterou odkoupi CSOB. [3]

CSOB, a.s. také nabizi pojisténi tohoto Givéru u spoleénosti EGAP pied piipadnymi riziky
obchodniho kontraktu. Banka si také vyhrazuje pravo, aby zajiStovala platebni podminky

vyvozu nebo aby financovala vyvozni kontrakt. [3]

»Nutnou podminkou poskytnuti predexportniho uveru jsou bezpecné platebni podminky

vyvozniho kontraktu. Ty mohou byt dané:
v’ Prvotiidni bonitou dovozce

v Vhodnym platebnim instrumentem (napv. dokumentdarni akreditiv vystaveny bonitni

bankou)

v’ Pojisténim vyvoznich rizik, resp. zahranicni pohledavky, u prvotiidni nivérové

pojistovny, napr. EGAP nebo KUPEG (Komercni uverova pojistovna EGAP). [3]

Rozsah ptedexportniho uvéru se odviji od délky splatnosti pohleddvky nebo od vyse
akontace. Pokud se klient rozhodne vzit si pfedexportni ivér na méné nez 2 roky, banka mu
poskytne uvér pouze 85 % vySe hodnoty kontraktu, pokud vSak vyvozni pohledavka bude
trvat déle nez dva roky, je uvér poskytovan ve vysi 75 % hodnoty kontraktu s podminkou
akontace ve vysi 15 %. Pokud by pohledavka ptesahla 30 mil. K¢, Cerpani uvéru je sledovano
nezavislou inspekéni organizaci. DileZitou podminkou uvéru je také pivod zbozi, které musi

byt minimaln€ z 50 % hodnoty vyvozu cesky. [3]
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Uvér na investice v zahranici

Uvér na investice v zahrani¢i slouzi pro vyrobce zbozi nebo poskytovatele sluzeb
v zahrani¢i, poptipad¢ investora se zamérem investovat své finanéni prostiedky v zahranici,
pfi¢emz investorem se stava pouze PO, musi ovladat nebo kontrolovat zahrani¢ni spolecnost a
musi ¢astecné hradit investici z vlastnich zdroji. Dale je tento uvér poskytovan pro hrazeni
finan¢nich potteb zahrani¢ni spolecnosti a jeho pfijemcem a rucitelem je prave investor. Uveér
tak umoziuje ceskym investorim stat se majoritnimi vlastniky se stejnym objemem vlastnich
zdroj.

Investice musi spliiovat:

v" Pravni a jiné predpisy hostitelské zemé

v Mezinarodni kritéria na ochranu Zivotniho prostiedi.

Délka tivéru je minimalné€ 3 roky, pfi€emz je pojistén spolecnosti EGAP proti zahrani¢nim

a teritoridlnim rizikm. [3]
Exportni Faktoring

Faktoring od CSOB je, jako v pfedchazejicich ptipadech, odkoupeni kratkodobych
pohledavek, které probihaji mezi ¢eskym exportérem a zahrani¢énim odbératelem. Splatnost
pohledavek nesmi piekrocit 90 dnt. Exportérovi je profinancovano 90 % z hodnoty
pohledavky. I zde je moznost, aby banka pievzala za exportéra riziko, vzniklé z nemoznosti

splaceni pohledavky zahranicnim odbératelem. [1]
Forfaiting

Forfaiting je urcitd forma proplaceni pohledavky, kterd vznikla mezi exportérem a
zahrani¢nim odbératelem s odlozenou splatnosti. Jde o odkup kratkodobych pohledavek
bankou od exportéra. Splatnost pohledavky by méla byt vyssi nez 90 dnt. CSOB podstoupi
exportérovi az 100 % pohledavky, pfiCemZ poZaduje od exportéra fixni poplatek za
administrativni zpracovani transakce. Dale uctuje klientovi tzv. rizikovou marzi, coz je

poplatek za podstoupeni komeréniho a teritoridlniho rizika bankou. [21]

5.3 Ceska spofitelna, a.s.

Ceska spotitelna byla zalozena jiz v roce 1825 jako Spotitelna &eska a na tuto tradici pak
navazala jako Ceska spofitelna vroce 1992. Dnes vlastni pevné postaveni na &eském

bankovnim trhu a je ¢lenem skupiny Erste Group.
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Tato banka se orientuje zejména na drobné klienty, malé a stfedni podniky a mésta a obce.
Se svymi 5 miliony klienty se Ceska spofitelna fadi za nejvétsi komeréni banku na trhu a
ziskala 1 mnoho ocenéni jako napt. Nejdiveéryhodnéjsi banka roku 2011, Bankét roku 2011

apod.

V nasledujicim textu budou popsany bankovni produkty exportniho financovani Ceské

spotitelny, kterymi jsou [23]:
v’ Pfedexportni Gvér
v" Exportni financovani
v’ Forfaiting
v Faktoring
v Dokumentarni akreditiv
v Dokumentarni inkaso.

Piedexportni uvér

Ptedexportni uvér je bankovni produkt, ktery banka poskytuje malym a stftednim firmam.
Pfedmétem tohoto Uvéru je financovani vyroby pro vyvozni davku, kterd je zalozena na
uzaviené zahrani¢ni smlouvé mezi ¢eskym vyvozcem a zahrani¢nim kupujicim. Financovani

tedy probiha jesté pred exportem daného zbozi. Uvér pokryva tyto néklady:

v' Na nakup materidlu a surovin v¢etné nakladi na pofizeni jako jsou poplatky,

dopravné apod.

v Piimé mzdové a provozni naklady

<\

Materidlové a vyrobni rezijni naklady véetné odpist

Néklady na konstrukéni a projektové prace

AN

Naklady, vynalozené na piipravu vyrobni linky

\

Néklady, vynaloZené na ptipravu sériové vyroby
v" Naklady na kooperaéni vyrobu

v' Naéklady na vyvojové a pribézné zkousky vyrobk
v Dalsi naklady na vyrobu a piedvyrobu.

Podminky financovani tvéru se domlouvaji individualné podle potieb klienta. Proexportni

Gvér je pojistén u spole¢nosti EGAP, s kterou Ceska spofitelna uzce spolupracuje. [24]
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Dale Ceska spofitelna poskytuje tzv. exportni financovani, kam patii exportni

dodavatelsky a odbératelsky uvér. V nasledujicim textu budou oba dva produkty popsany.
Exportni dodavatelsky Gvér

Uzivatelem exportniho dodavatelského uvéru je tuzemsky vyvozce, ktery je klientem
Ceské spotitelny, a jeho vyhodami jsou rychlé proplaceni pohledavek vyvozce za zbozi a

odlozeni splatnosti zahrani¢nimu dovozci. [23]
Exportni odbératelsky uvér

Exportni odbératelsky uvér slouzi predevSim zahrani¢nimu kupujicimu, piipadné
zahrani¢ni bance kupujiciho, nikoliv vyvozci. Pokud se ob¢ strany dohodnou, Ze riziko bude
podstoupeno na dovozce (zahrani¢niho kupujiciho) stavé se tedy dluznikem Ceské spofitelny,
a.s. Pokud nastane situace, ze zahrani¢ni kupujici nebude mit dostatek financnich prostiedkii
na uhrazeni pohledavky, Ceska spofitelna miize poskytnout neptimy odbératelsky uvér, kdy

roli dluznika ptebird banka zahrani¢niho kupujiciho.

Predmétem tohoto uvéru je financovani ndkupu zbozi Ci sluzeb, které vyvazi cesky
exportér pod podminkou, ze 50 % hodnoty zbozi bude ¢eského piivodu. Proplaceni Gvéru je
provedeno piimo na et vyvozce, pficemz financéni prostfedky z Cerpani Gvéru neopusti

Ceskou republiku. [23]
Forfaiting

V piipadé forfaitingu se jedna o odkup pohledavek s odlozenou splatnosti, kde neni

uplatiiovédn zpétny postih na kupujiciho v okamziku nezaplaceni pohledavky.

Ceska spofitelna, a.s., odkupuje jak exportni, tak tuzemské pohledavky a to bud’to od
prvniho véfitele na primarnim trhu (tzv. remitent sménky), nebo od naslednych nabyvatelt

pohledavky ¢ili na sekundarnim trhu. [24]
Lze odkupovat tyto pohledavky [24]:
v" Pohledavky z obchodniho styku, které jsou doloZeny platnym dokladem
v’ Pojisténi u spole¢nosti EGAP
v" Pohledavky ze smének
v" Pohledavky z akreditivi

v" Pohledavky z bankovnich zaruk.
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Ceska spotitelna je také ochotna akceptovat jistd rizika, spojend s forfaitingem, kterymi
jsou napt. vybrani korporatni klienti na stiednédobé obdobi nebo vybrané zahranicni i1

tuzemské banky, dal$i mezinarodni financ¢ni instituce, pojistovny, apod. [25]

Vyhodami forfaitingu u Ceské spoftitelny je pfedevsim mensi ¢asové a administrativni
zatizeni nez u jiného financovani, eliminace platebniho rizika nebo nezatizeni bilance klienta.

[24]
Faktoring

Faktoring je jednim z feSeni financovani kratkodobych pohledavek do doby splatnosti,
umoziuje jejich spravu, inkaso a zajistuje klienta Ceské spofitelny pred platebni neschopnosti
odbératele. ZjednoduSené si lze proces faktoringu ptedstavit takto — Cesky exportér dodava
pravidelné zbozi svému klientovi, pii¢emz zasild vSechny faktury Ceské spofitelng, ktera mu
vyplati do dvou pracovnich dnti 80 % hodnoty podstoupené pohledavky. O inkaso a ptipadné

upominky na stranu odbératele se uz stara pouze banka.

Ceska spofitelna nabizi dva druhy faktoringu — exportni a importni. V piipadé exportniho

faktoringu nabizi banka nasledujici sluzby [25]:

v’ Zajisténi ptred platebni neschopnosti nebo pted zamérnymi nezaplacenimi

zahrani¢nich odbératelti az do vyse 100 % pohledavky dodavatele
v" Prubézné financovani zaslanych faktur od dodavatele na schvalené odbératele
v’ Zalohovou platbu az do vyse 90 % hodnoty faktur dodavatele

v" Platby podle vybéru klienta v ¢eskych korunach nebo volné sménitelnych ménach,

probihané pies devizovy ucet klienta
v Spravu a inkaso pohledavek
v Internetova aplikace eFaktoring, zajist'ujici aktualni informace.

Podobnym produktem exportniho faktoringu je importni faktoring, ktery funguje na
principu nakupovani zbozim zahrani¢nich dodavateli s odloZenou splatnosti faktur, bez

zakladani akreditivu, bankovni zaruky nebo avalovani sménky u Ceské spotitelny. [25]
Dokumentarni akreditiv

Dokumentarni akreditiv je uréen pro FO, ktefi jsou klienti Ceské spofitelny, a.s. a funguje
na principu vypofadani obchodnich vztahti mezi tuzemskym vyvozcem a zahrani¢nim
odbératelem za podminek stanovenych v dokumentarnim akreditivu. Obé strany maji tedy
jistotu, ze budou zaplaceny jejich pohledavky.
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Dokumentarni akreditiv je tedy pisemny zévazek banky, kterd na pokyn kupujiciho
poskytuje opravnéné osobé financni plnéni ve vysi a za podminek, které jsou uvedeny

v podminkach dokumentarniho akreditivu.

Podle postaveni partnerti v obchodni transakci, rozliSuje banka tyto druhy akreditivii

[26]:

v" Dovozni, popf. tuzemské odbératelské akreditivy, které kryji nakup zbozi nebo

sluzby

v' Vyvozni, popf. tuzemské dodavatelské akreditivy, kryjici prodej zboZi nebo sluzby.
Dalsimi druhy akreditivii podle zavaznosti banky jsou:

v" Odvolatelné

v Neodvolatelné

v Avizované

v’ Potvrzené.
Podminky, které¢ musi klient spliiovat, aby mu byl poskytnut dokumentarni akreditiv[26]:

v' Zavedeny uéet u Ceské spofitelny

v Vyplnény piikaz k provadéni dokumentarniho akreditivu

v' Uzavfeni smlouvy s Ceskou spofitelnou o otevieni dokumentarniho akreditivu.
Dokumentarni inkaso

,,Dokumentarnim a smeénecnym inkasem se rozumi nakladani bank s dokumenty na
zaklade obdrzenych inkasnich instrukci za ucelem jejich vydani proti placeni, prijeti nebo
splnéni stanovenych inkasnich podminek. Slouzi k financnimu vyporadani obchodnich operaci

v tuzemskem i zahranicnim platebnim styku (nakup/prodej zbozi, sluzeb apod.). “ [26]
Ceska spofitelna rozliduje dva druhy dokumentarniho inkasa:
v Tuzemské dodavatelské dokumentarni inkaso v cizi méné
v Tuzemské odbératelské dokumentarni inkaso v cizi méné.

Podminkou pro uskuteénéni dokumentarniho inkasa je vedeny ucet klienta u Ceské

spotitelny a vyplnéni piikazu k provadéni inkasa. Inkaso je uréeno predevsim FO.
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6 KOMPARACE VYBRANYCH BANK V SOUKROMEM SEKTORU

Charakteristika problematiky

Cilem této kapitoly je porovnani podminek alternativnich forem financovani v soukromém
bankovnim sektoru ve tfech nejvétiich bankovnich tustavech v Ceské republice — Komeréni
banky, a.s., CSOB, a.s. a Ceské spofitelny, a.s. a v institucich se statni podporou — Ceské

exportni banky, a.s. a spole¢nosti EGAP.

6.1 Analyza bankovnich exportnich produktiu v soukromém sektoru

Soukromé bankovni instituce se ¢im dal tim vice snazi rozSifovat svoje portfolio
bankovnich produkt pro malé a stiedni podnikatele, aby zvysily svoji konkuren¢ni silu pied
ostatnimi bankovnimi sektory. Pro vét§i pirehlednost byly vybrany tifi nejvétsi bankovni
instituce, které puisobi v CR. V nasledujici tabulce je uveden struény piehled bankovnich

produkti t&chto bank a to Komeréni banky, a.s., CSOB, a.s. a Ceské spofitelny, a.s.

Tabulka 1: Poskytované uvéry KB, CSOB, Ceskou spofitelnou, a.s.

Komeréni Ceska CSOB,

banka, a.s. sporitelna,a.s. | a.s.
Revolvingovy Uvér Ano Ne Ano
Predexportni avér Ne Ano Ano
Exportni faktoring Ano Ano Ano
Exportni forfaiting Ano Ano Ano
Dokumentarni akreditiv Ano Ano Ano
Dokumentarni inkaso Ano Ano Ano
Exportni odbératelsky avér Ano Ano Ano
Exportni dodavatelsky avér Ano Ano Ne
Eskontni uvér Ano Ne Ne
Investi¢ni uvér Ano Ne Ano
Uvér na predfinancovéni expor. dok. akreditivu Ano Ne Ne

Zdroj: Vlastni zpracovani
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financovani ma Komeréni banka, a.s., ktera oproti CSOB a Ceské spofiteln& nabizi navic jesté
tzv. Uvér na predfinancovani exportniho dokumentarniho akreditivu a Eskontni wvér.
Nicméné¢ vSechny tfi banky poskytuji exportni faktoring a faktoring, dokumentéarni inkasa a

akreditivy, které jsou nejoblibenéjSimi produkty mezi malymi a stiednimi podniky.

Dalsi cast bude proto vénovana srovnani téchto nejzndméjSich bankovnich produkta,

zejména jejich poplatklim.

Porovnani importniho a exportniho faktoringu
u KB, CSOB a ¢eské sporitelny (v mil. K¢&)
9000KE 4 7891 mil.k&
8000 K¢ - 7 386 mil K&
7000 K& -
6000 K& -
5000 K¢ -
4000 KE -
3000 K¢ -
2 000 K¢ -
1000 K& -
0K -

H exportni faktoring

2 428 mil K¢ i importni faktoring

10 mil.K¢
I 394 mil. K¢

mil.K¢

CSOB Factoring Factoring €S Factoring KB

Obrazek 6: Porovnani importniho a exportniho faktoringu u KB, CSOB a ¢eské spofitelny (v mil.
K¢)
Zdroj: Vlastni zpracovani dle dat [28]

Zde je mozné vidét porovnani exportniho a importniho faktoringu za rok 2011 u
vybranych bank. V pfipadé exportniho faktoringu odkoupila nejvétsi objem pohledavek
CSOB a to v hodnoté 7,891 mld. K& Nicméné ani Ceska spofitelna v roce 2011 nezistala
oproti CSOB pozadu. Ziskala objem pohledavek v hodnoté 7,386 mld. K&. Pro Komeréni
banku nebyl rok 2011 oproti pfedchozim bankam moc Uspésny. Ziskala pouze 2,428 mld. K¢

vvvvvv

objemu pohledavek.

V tabulce 2 jsou jesté¢ porovnany poplatky, které exportér musi uhradit za poskytnuti

faktoringu.
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Tabulka 2: Piehled poplatkil v rdmci faktoringu u jednotlivych bank

Podminka Fak. Urok Dalsi Vyplacena | Splatnost
poplate poplatky | zaloha pohledavek
k
Komer¢ | min. 10 mil. 0,35—-6 | 3mésicni | 5000 K¢ 80—-100% | do90 dnua
ni K¢ % PRIBOR' | (fixni individualné
banka, | postoupenych +1,5-3,5 | poplatek 1vice
a.s. pohledavek % p.a. za
uzavieni
faktoringo
vé
smlouvy)
CSOB min. 20 mil. 0,2 - Imésicni | Ne 75-90 % Do 90dni
K¢ 1%z PRIBOR
postoupenych | obratu +2-4%
pohledavek postoup | p.a.
enych
pohleda
vek
Ceska min. 10 mil. 0,3—1,5 | Imésiéni | ano 80-95 % 14 — 90 dni,
sporitel | K¢ z PRIBOR | (administr max. 120 dni
na, a.s. | postoupenych | postoup |+ 1,5—-4 | ativni
pohledavek + | enych % p.a. poplatek
vykazovat zisk | pohleda za
+ min. ro¢ni vek zpracovani
historie + min. pohledéave
3 odbératelé k)

Zdroj: Vlastni zpracovani dle dat [30], [31], [32]

wev s

Zde je tedy vidét, Ze z hlediska podminek na exportéra, je Ceské spofitelna nejnaroén&;si.

Pozaduje minimalni hodnotu postoupenych pohledavek 10 mil. K&, vykazovani zisku

Ke dni 2. 1. 2012 jsou sazby PRIBOR 0,8 (1 mésiéni) a 0,94 (3mésiéni)
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exportéra, minimalni ro¢ni historii exportéra a pozaduje, aby vyvozce uzaviel smlouvu

minimalné s tfemi odbérateli. Nicméné jeji vyhodou kratka splatnost, ktera je 14 dni.

CSOB je na podminky pro exportéra oproti Ceské spofitelng vstiicnéjsi. Pozaduje sice 20

mil. K¢ minimélni hodnotu pohledavky, nicméné je to jeji jedina podminka. Faktoringovy

tfemi bankami. Zadné dalsi poplatky klient neplati.

Komer¢ni banka bohuzel vychazi z tohoto porovnani jako nejdrazsi banka, ktera poskytuje
faktoring. Faktoringovy poplatek &ini az 6 %, coZ je oproti nejlevnéjsi CSOB vysoké hodnota.
Déle pozaduje za uzavieni faktoringové smlouvy poplatek ve vysi 5000 K¢&. Jeji jedinou

vyhodou je, Ze poskytuje svym klientim zalohu ve vysi az 100 %.
V oblasti forfaitingovych sluzeb jsou celkové ndklady na tento produkt individudlni. Tato
individualita se odviji:
v Od charakteru konkrétni pohledavky
v" Od délky odkladu platby (budouci splatnosti)
v Od vyse a mény pohledavky
v Od miry rizika (bankovniho, firemniho a teritorialniho).

Cena forfaitingu (vyse naklada) je soucasti konkrétni nabidky banky a konecna vyplata

dodavatele (cena odkupované pohledavky) je pak o néklady forfaitingu nizsi.

Tabulka 3:Ptehled poplatkti v ramci dokumentarniho akreditivu u jednotlivych bank

Komeréni CSOB, a.s. Ceska spofitelna, a.s.
banka, a.s.
Avizovani 0,2 %, min. 0,2 % z Castky 0,2 %, min. 1000 K¢
1000 K¢ akreditivu,

min. 1500 K¢

Zmeéna ink. 750 K¢ 500 K¢ 1000 K¢
Podminek
Prevod akreditivu 0,15 % 0,2 % z castky, 0,2%, min. 1000 K¢
z ¢astky, min. min. 1500 K¢
2000 K¢
Nesrovnalosti 500K¢ 1500 K¢ 1500 K¢

v dokumentech

Zdroj:Viastni zpracovani dle dat [30], [31], [32]
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V oblasti dokumentarnich akreditivil je to témét vyrovnané. Pievod akreditivu se pohybuje

okolo 0,2 % z hodnoty akreditivu a jeho avizovani také okolo 0,2 %. Jediné rozdily, které se
hodné¢ odlisuji, jsou u poplatku za zmény inkasnich podminek a u nesrovnalosti

v dokumentech. Ohledn& zmén inkasnich podminek je CSOB nejlevnéjsi. Jeji poplatek ¢ini
500 K¢&. Naopak nejvyssim poplatkem je poplatek od Ceské spofitelny, ktery dosahuje
1000 K.

Z hlediska poplatki za nesrovnalosti v dokumentech je Komeréni banka jedind, ktera

pozaduje poplatek pouze 500 K¢. Ostatni banky pozaduji 1500 K¢.

Z tohoto porovnani vyplyva, ze v klicovych poplatcich jako je avizovani a ptevod

cwwvr

Tabulka 4: Prehled poplatkil v rdmci dokumentarniho inkasa u jednotlivych bank

Komer¢ni CSOB, a.s. Ceska
banka, a.s. spoftitelna, a.s.
Zpracovani 0,3 %, 0,3 %, 0,3 % z Castky
dokumentarniho | min. 1 500 K¢ - | min. 1 500 K¢ inkasa, min.
inkasa, max. 30 000 K¢ — 1 000 K¢ —
platebniho max. 30 000 K¢ max.
pftislibu 20 000 K¢
Zména 200 K¢ 500 K¢ 500 K¢
inkasnich
instrukci
Zaslani zbozi - 500 K¢ 500 K¢
bance

Zdroj:Viastni zpracovani dle dat [30], [31], [32]

V oblasti dokumentarniho inkasa je Komer¢ni banka nejlevnéjsi variantou pro exportéry.
Nabizi nejnizsi poplatky za zmény inkasnich instrukei, za zaslani zbozi bance nepozaduje
zadny poplatek a za zpracovani dokumentarniho inkasa pozaduje 0,3 % z hodnoty inkasa.

CSOB pozaduje skoro stejné podminky jako Ceské spofitelna.
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7 KOMPARACE PODMINEK PROEXPORTNI POLITIKY VE STATNIM

SEKTORU

Ve statnim sektoru maji podniky, které chtéji vyvazet své zbozi a sluzby do zahranici,
moznost financovani svych projektti od Ceské exportni banky, a.s., ktera je nejvétsi instituci
pro podporu exportu v Ceské republice. Jeji bankovni produkty jsou dopliiovany pojisténim
od spolecnosti EGAP, a.s., které poskytuje velmi Siroky vybér pojisténi. Nicméné vysledky
vyzkumu Asociace malych a stfednich podnik@l a Zivnostnikii v CR ukazuji, ze produkty
statnich instituci nejsou u podnikateli zas az tak oblibené, néktefi dokonce o téchto
moznostech ani nevédi. Vyzkum byl zaméfen na zjiSténi znalosti respondentii ohledné
moznosti podpory exportu v CR, na jejich kvalitu a dale na vyvoj objemu exportu za rok

2011.

O tom, 7e produkty od Ceské exportni banky, a.s. zna pomérné malo podnikateld a

zivnostnikil dokazuje nésledujici obrazek 7.

Produkty CEB, a.s.

2%

M Ne
B Nevi o nich

[ Ano

Obrizek 7:Vyuziti produktil Ceské exportni banky, a.s.
Zdroj:Data prevzata z [22]

Celych 17 % respondenti odpovédélo, Ze nejsou seznameni s jejich produkty a pouhych
2 % n¢kdy v minulosti vyuzilo jejich nabidky. Celych 81% nikdy nevyuzilo jejich pomoci.
Vétsina respondentll totiz zastdva nazor, ze jeji produkty pro jejich ¢innost jsou nepotiebné.
Podle AMSP je také mozné, ze je stale instituce vnimana jako pomoc pouze pro velké

podniky.
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Podobné je na tom spole¢nost EGAP, se kterou piislo do styku 15 % respondentti, nicméné
16 % respondentli nevi o existenci pojistnych produktii a celych 69 % dosud nevyuzilo jejich

nabidek.

Produkty EGAP

H Ne
H Ano

Nevi o této
moznosti

Obrazek 8:Vyuzivani produktt spole¢nosti EGAP
Zdroj: Viastni zpracovani dle dat [22]

Zajimavy nazor vyjadfili respondenti na otdzku, zda by spole¢nost CEB a EGAP méli vice
zvyhodnovat ¢eské exportéry, které vyuzivaji subdodavky od ¢eskych vyrobcti. 78 % si mysli,
ze rozhodné ano, 9 % nesouhlasi a zbylych 13 % nezna tuto problematiku. VétSina z nich se

priklani k nazoru, ze by pIln¢ domaci vyrobci méli byt upfednostiiovany.

V nasledujici tabulce 6 budou tedy piehledné uvedeny poplatky za klicové sluzby, které

jsou poskytovany ceskym exportériim, stejné jako bylo provedeno u soukromych bank.

Tabulka 5: Poplatky Ceské exportni banky, a.s. za poskytovani dokumentarniho akreditivu

Avizovani akreditivu, avizovani zvysSeni | 0,15 % z avizované cCastky

castky akreditivu min. 2000 K¢

Potvrzeni akreditivu, zvySeni Individualng

castky a/nebo prodlouzeni potvrzeného

akreditivu

Zména akreditivu (mimo zvyseni 1000 K¢

castky)

Zaregistrovani akreditivu 1000 K¢

Predbézna kontrola dokumentti 80 K¢ za kazdy dokument,
max. 1000 K¢

Ptevod akreditivu 0,15 % z castky prevedeného
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akreditivu,

min. 1000 K¢

Ptevod vynosu akreditivu ve  prospéch

klienta jiné banky v CR

1000,- K¢

Vyplata z akreditivu, resp. prezkoumani

0,25 % z vyplacené castky,

akreditivu a/nebo

pfijeti neodvolatelného piikazu k uhradé

dokumenti min. 2000 K¢
ZruSeni/vyvedeni akreditivu z evidence | 1000 K¢

pfi necerpani

Oznameni o postoupeni vytézku z 1000 K¢

Zdroj: Viastni zpracovani dat dle [29]

V porovnani se soukromym sektorem jsou poplatky od Ceské exportni banky srovnatelné.

Za avizovani a prevod akreditivu si ¢eska exportni banka uctuje poplatky 0,15 % z avizované

¢astky s minimalni hodnotou 2000 K¢ a 0,15 % z pievodu akreditivu s minimalni hodnotou

1000 K¢, podobné jako tomu bylo u soukromych bank. Ov§em za zmény inkasnich podminek

si CEB uétuje 1000 K&, coz je shodné s poplatkem Ceské spofitelny a je bran jako nejvyssi

poplatek. Déle pozaduje CEB i dalsi poplatky, které nejsou ale srovnavany z hlediska vétsi

prehlednosti.

Tabulka 6: Poplatky Ceské exportni banky, a.s. za poskytovani dokumentarniho inkasa

obstarani a vyplata inkasa 0,2% z castky inkasa min. 1 000
K¢

inkaso s negativnim vysledkem 1 000 K¢

urgence platby 300 K¢

Zdroj: Viastni zpracovani dle dat [29]

U dokumentarniho inkasa CEB uvadi pouze tfi poplatky. Za obstarani inkasa je

pozadovano 0,2 % z Castky inkasa s minimalni hodnotou 1000 K¢. Pokud se stane, ze inkaso

bude uctovano s negativnim vysledkem, je exportérovi uctovan poplatek ve vysi 1000 K¢. Za

urgentnost platby banka pozaduje poplatek 300 K¢. Dalsi poplatky banka neuvadi.
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V tomto piipadé se poplatky CEB lisi od poplatki u soukromych bank. Jedina shoda je za
obstarani inkasa, kde CEB pozaduje niz§i poplatek o 0,1 % z&astky inkasa neZ banky

v soukromém sektoru. Dalsi pozadavky ma kazd4 banka jina.

Dale Ceskd exportni banka, a.s. neposkytuje podnikatelim ani exportni faktoring, ani

exportni forfaiting, coz je ziejmée jeji velka nevyhoda oproti soukromym bankam.

Dalsim klicovym faktorem, ktery ovliviiuje rozhodovani podnikateli, je pichlednost
bankovnich produktii. Béhem mého Setfeni bylo zjisténo, Ze dostupnost informaci o
moznostech financovani exportu pro podnikatele je velmi obtizna. Pfitom bankovni sektor
v Ceské republice nabizi Sirokou nabidku exportnich moZnosti financovani. Naptiklad
predexportni tveér umoziuje vyvozcum nakup materidlu a potiebnych surovin k vyhotoveni
zahrani¢ni zakdzky, coZ je vyhodné zejména pro malé a stfedni podniky, které¢ vétSinou
nemaji na pocatku dost financnich zdroji, nebo faktoring a forfaiting, které slouzi

k profinancovani pohledavek vyvozce a zajist'uje tak bezpecné zaplaceni dodavky exportéra.
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ZAVER

Pro kazdy stat je proexportni politika dilezitym prvkem, ktery mu napomaha, aby se stal
samostatnéjSim vic¢i konkurencnim statim a nestaval se na nich zavislym. Proto by se kazda
zem¢ méla snazit podporovat podniky, vyvazejici své vyrobky do zahrani¢i, aby se stali

vvvvvv

ekonomiku a export.

Klicovym problémem exportniho financovani podnikti dle mého nazoru neni nedostatek
moznosti, které nabizi bankovni trh, ale nedostate¢nd informovanost ¢eskych podnikt. Projekt
Asociace malych a stfednich podnikl a Zivnostnikl je toho dikazem. Celych 17 % z 505
respondentti odpovédélo, Ze s produkty Ceské exportni banky, kterd poskytuje finanéni
podporu jak malym a stiednim podnikiim, tak i velkym podnikiim, nejsou viibec seznameny.
Je to pfevazné zplsobeno tim, Ze podniky vétSinou vlastni u soukromych bank podnikatelsky
ucet, ptes ktery probihaji obchodni transakce, ¢imz banka je ke klientovi blize a miize mu
piimo nabidnout jeji sluzby exportniho financovani. Pfitom veskeré produkty Ceské exportni
banky, které se shoduji s produkty komercnich bank, jsou cenové srovnatelné. Nicméné
nejoblibendj§imi produkty &eskych podnikii jsou faktoring a forfaiting, coz CEB takové
produkty viibec nenabizi, cozZ miize byt hlavnim divodem, proc¢ si podniky vybiraji soukromé

banky.

Projekt Asociace malych a stfednich podnikii a zivnostnikii také ukazal, ze podniky
chovaji nejvetsi daveéru k Ministerstvu primyslu a obchodu a k agentufe CzechTrade, které
jim nabizeji rizna poradenstvi v jejich podnikani a potfadaji specializované semindie na

doplnéni jejich znalosti o exportu a jeho podminkéch na trhu.

Z mého Setfeni dale vyplynulo, ze CSOB se stala leadrem v oblasti faktoringu za rok
2011, coz potvrdilo i porovnani nékladi faktoringu s Komeréni bankou a Ceskou spoftitelnou,

kde CSOB dopadla z pozorovanych bank nejlépe. Jeji naklady byly nejlevngjsi.

Dulezitym prvkem, ktery hraje vyznamnou roli pfi vybérti finan¢ni pomoci podnikd, je
tedy predevsim informovanost o nabidkach bank (at’ uz v soukromém nebo statnim sektoru).
Mnoho malych a stfednich podniki je nedostatecné informovano o existenci produktii, coz

vede ke Spatnému vybéru a ptipadnym ztratdm podniku.

Cilem této prace bylo porovnani podminek pro exportni financovani malych a stfednich
podnikii komerénich bank se statnimi institucemi. Z provedené komparace vyplyva, ze Ceska

exportni banka nabizi srovnatelné bankovni produkty jako soukromé banky, nicméné
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neposkytuje faktoring a forfaiting, coz vyzaduje mnoho drobnych i velkych podniki. Ceské
exportni bance bych proto doporucovala posileni jeji propagace bankovnich produkti
zejména u malych a stfednich podnik, jelikoZ u vétSiny podniki stale prevlada nazor, ze tato
instituce je pouze pro velké podniky. V soukromém sektoru se nevyskytly zddné vyrazné

nedostatky.
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